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Финансовая аналитика и планирование


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская


Мы просчитали предложенные заказчиком варианты новых бизнесов на основе текущего помещения.





Магазин Обуви:





�








 �
аренда�
пк�
Разница�
�
За один год�
180 000�
163 151�
-16 849�
�
За два года�
360 000�
741 405�
381 405�
�
За три года�
540 000�
1 738 218�
1 198 218�
�
Всего�
1 080 000�
2 642 774�
1 562 774�
�



Риск долгосрочного планирования.


1�
Наценка�
30%�
�
2�
Процент Себестоимости (ПК)�
77%�
�
3�
Товарооборот за все периоды�
635 915�
�
4�
Товарооборот за месяц�
52 993�
�
5�
Сколько стоит товар на который делаем ставку (средний)�
750�
�
6�
Наценки из них�
173,0769231�
�
7�
Товаров надо продать В МЕСЯЦ�
236�
�
8�
Продать в день�
8�
�
9�
т.о. в день�
5 888�
�
10�
Т.О. в месяц�
176 643�
�
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Финансовая аналитика и планирование


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская


Предварительный анализ сделан до основного заказа, стоимость 250 грн.


Цель: определить состояние бизнеса и его основные текущие задачи для оптимизации





После проведения предварительного анализа и финансовой аналитики агентство пришло к выводу, что банальная аренда помещения может принести больше чем реанимация и соответственный товарооборот (даже с учетом действий агентства).





�








 �
аренда�
пк�
Разница�
�
За один год�
180 000�
34 353�
-145 647�
�
За два года�
360 000�
165 003�
-194 997�
�
За три года�
540 000�
319 503�
-220 497�
�
 �
1 080 000�
518 859�
-561 141�
�



Мы настоятельно рекомендуем заморозить проект, определить новую бизнес-идею, найти инвестора и открывать его в ближайшее время.








С уважением, 


агентство «Пименов Консалт»


Финансово Обоснованные Решения
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Финансовая аналитика и планирование


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская





Мы просчитали предложенные заказчиком варианты новых бизнесов на основе текущего помещения.





Магазин подарков:


�





 �
аренда�
пк�
Разница�
�
За один год�
180 000�
118 275�
-61 725�
�
За два года�
360 000�
785 636�
425 636�
�
За три года�
540 000�
2 060 471�
1 520 471�
�
 �
1 080 000�
2 964 381�
1 884 381�
�



 Риск долгосрочного планирования.





1�
Наценка�
200%�
�
2�
Процент Себестоимости (ПК)�
33%�
�
3�
Товарооборот за все периоды�
1 301 895�
�
4�
Товарооборот за месяц�
108 491�
�
5�
Сколько стоит товар на который делаем ставку (средний)�
300�
�
6�
Наценки из них�
200�
�
7�
Товаров надо продать В МЕСЯЦ�
181�
�
8�
Продать в день�
6�
�
9�
т.о. в день�
1 808�
�
10�
Т.О. в месяц�
54 246�
�
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Предварительный анализ


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская


Предварительный анализ сделан до основного заказа, стоимость 250 грн.


Цель: определить состояние бизнеса и его основные текущие задачи для оптимизации.


После проведения предварительного анализа мы выявили ряд вопросов требующих корректировок. Эти вопросы касаются и бизнес-процессов, и финансовой составляющей проекта, и концепции проекта в целом. Итак, по порядку.


Проанализировав рынок, мы выявили основную проблему заведения: отсутствие концепции.  Не одно из представленных преимуществ (например: «не китай») не ассоциируется целевой аудиторией с магазином «Тепло», не является решающим для клиентов выбирающих заведение для покупки отопительной  техники. А значит, проходя мимо или устно упоминая про себя название «Тепло» клиент не находит в своих ассоциациях преимущества для посещения заведения. 





Также присутствуют явные потенциальные преимущества – дизайн помещения и местоположение.


По нашему мнению, основной проблемой заведения остается не достаточно агрессивный старт проекта и не достаточно гибкая стратегия долгосрочного развития. В любом случае, в проект были вложены материальные средства, а именно в постройку, дизайн, отделочные работы, коммуникации, закупку товара, витрин и другого торгового оборудования. Что бы выйти на рентабельность свыше 10%, к сожалению, потребуется более рентабельный продукт.





После предварительного анализа, мы определили, что для данного местоположения не подходят бизнесы, связанные с габаритным товаром, бизнесы, связанные с одеждой и обувью и многие другие.


Также, учитывая внутренний и внешний дизайн, приходим к выводу, что товар или услуга, предлагаемая заведением должна не иметь альтернатив в городе. 





Для дальнейшего, более глубокого определения последующих действий (продолжение нынешнего направления или перепрофилирование)  необходим полный финансовый анализ предыдущих периодов (от стройки до сегодня).  


 


Команда агентства
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Предварительный анализ


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская


Предварительный анализ сделан до основного заказа, стоимость 250 грн.


Цель: определить состояние бизнеса и его основные текущие задачи для оптимизации.








Мы уже готовы предложить как минимум две идеи  с приблизительной окупаемостью в год и менее, если Вы готовы инвестировать в старт нового проекта приблизительно 410 тысяч гривен. И даже если Вас не устроят такие идеи, мы будем работать на Вас как штат маркетологов и финансистов, которые предлагают Вам и продумывают Ваши идеи в том числе, касающиеся данного здания. В абонентское обслуживание входят идеи, которые обоснованы финансово, реализованы визуально на цифровых носителях и бумаге, а так же при любых работах включают поиск поставщиков оборудования или товара для обеспечения деятельности. 


Команда агентства





.


1�
Наценка�
42%�
�
2�
Процент Себестоимости (ПК)�
70%�
�
3�
Товарооборот за все периоды�
251 627�
�
4�
Товарооборот за месяц�
20 969�
�
5�
Сколько стоит товар на который делаем ставку (средний)�
50�
�
6�
Наценки из них�
14,78873239�
�
7�
Товаров надо продать В МЕСЯЦ�
999�
�
9�
т.о. в день�
1 664�
�
10�
Т.О. в месяц�
49 926�
�






Ввиду социально экономических проблем в городе, а значит и среди потенциальных покупателей мы не видим возможность продолжать этот бизнес.


Выхода есть три: 


1. «Заморозить» текущий проект. Риск: потеря материальных средств для обеспечения жизнедеятельности


2. Открытие нового бизнеса на базе собственного помещения


3. Попытаться реанимировать текущий бизнес
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Финансовая аналитика и планирование


Магазин


«ТЕПЛО»


Ул. Московская


Мы просчитали предложенные заказчиком варианты новых бизнесов на основе текущего помещения, и они не подходят ввиду их долгосрочной окупаемости.


Мы пришли ещё к одному варианту, который является удачным.





�








 �
аренда�
пк�
Разница�
�
За один год�
180 000�
-65 805�
-245 805�
�
За два года�
360 000�
880 196�
520 196�
�
За три года�
540 000�
2 227 506�
1 687 506�
�
 �
1 080 000�
3 041 897�
1 961 897�
�
Первоначальная цель:  определить состояние бизнеса и его основные текущие задачи для оптимизации


Итоговая цель заказа: Определить возможные бизнес-проекты для предприятия


Итоговые действия: Проведена финансовая аналитика, определены варианты развития бизнеспроектов. Просчитаны возможные бизнес-проекты.


Итоговый результат: Сбережение финансовых вливаний в обьект за счет его частичной заморозки. Определен оптимальный бизнес-проект.


Работа прекращена 1 июня, ввиду достижения нужного результата  и продолжиться после накопления или поиска источника инвестиций в новый проект.
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